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Zusammenfassung

Ich werde mich als Versicherungsvermittler als Partner der XXXX-Versicherungsgruppe selbst-
stdndig machen.

Die Tétigkeit beinhaltet den Verkauf der kompletten Produktpalette der XXX-Versicherungs-
gruppe. lch werde mich aber auf folgende Produkte spezialisieren: Riesterrente, Ruruprente,
Betriebliche Altersversorgung.

Zielgruppe sind Kleine und Mittelstdndige Unternehmen, Existenzgrinder sowie Privatperso-
nen im Umkreis von ca. 100 Kilometern. Als Versicherungsvermittler darf ich Deutschland-
weit vermitteln. Allerdings ist der persénliche Kontakt in dieser Branche ausschlaggebend fiir
meinen Erfolg. Dieser personliche Kontakt kann dauerhaft nur im ndheren Umkreis gewahr-
leistet werden.

Im Rahmen des starken Drucks auf die Verbraucher, selbst fur das Alter vorzusorgen, spre-
chen Experten der Versicherungsbranche nach wie vor gute Marktchancen zu. Dies gilt auch,
wenn im Gefolge der Finanzkrise Verbraucher dazu neigen, solche langerfristigen Zahlungs-
verpflichtungen zunichst aufzuschieben. Allerdings haben die ,,Riester“-Produkte fir Finanz-
dienstleister an Bedeutung gewonnen: Rund 8 Mio. Vertrdge wurden bislang abgeschlossen.
Gerade die Unsicherheit und Informationslicken tber die Produkte kdnnen Versicherungsex-
perten offenbar gut schlief3en.

Aufgrund hervorragender Kontakte zu Zielgruppe werde ich bereits ab dem ersten Monat
Vertrége abschlieRen kénnen.

Ich werde zumindest in der Startphase ohne zuséatzliches Personal auskommen. Mitarbeiter
werden erst nach Bedarf eingestellt.

Im ersten Jahr wird ein Umsatz in Hohe ca. 33.500 Euro geplant, welcher im zweiten Jahr auf
ca. 132.000 Euro ansteigen soll und dann im dritten Jahr bei ca. 188.000 Euro liegen soll. Die
Umsétze setzen sich aus Provisionen eigener Vertragsabschlisse und aus Provisionen fur die
Vertragsabschlusse der eigenen Vertriebsstruktur zusammen.

Das Unternehmen wird als Einzelunternehmen von (Ihr Name) gegriindet.

Der Kapitalbedarf der Existenzgriindung betragt (tragen Sie hier Ihren Kapitalbedarf ein, den
Sie im Finanzplan errechnet haben) und wird folgendermalien gedeckt:

= Eigenkapital: Hohe der Eigenmittel
» Fremdkapital: Hohe der aufgenommenen Darlehen

Der Start des Unternehmens ist am (tragen Sie hier das geplante Startdatum ein)



