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Zusammenfassung

Ich werde mich als Bewerbungsberater selbststandig machen. Die Existenzgriindung als Be-
werbungsberater erfordert grundsétzlich keine speziellen rechtlichen VVoraussetzungen, da fur
diese Tatigkeit keine besondere Berufsausbildung nétig ist. Da ich aber einen Teil meiner

Umesdtze als Dienstleister fur die Agentur fur Arbeit erwirtschaften mochte, ist eine Zertifizie-
rung nach Akkreditierungs- und Zulassungsverordnung Arbeitsférderung (AZAV) notwendig.

Die Bewerbungsberatung ist eine junge Dienstleistung. Das Internet hat diesen Bereich in den
letzten Jahren boomen lassen. Das Angebotsspektrum reicht vom Schreiben der Bewerbungs-
unterlagen bis hin zum umfassenden Beratungsangebot. Aufgrund der Internationalisierung
vieler Unternehmen werden auch immer haufiger englischsprachige Bewerbungen bendtigt.
Aufgrund unterschiedlicher Bewerbungsformate im Ausland sind viele Bewerber damit tiber-
fordert. Durch die Neuausrichtung des Aktivierungs- und Vermittlungsgutscheins der Agentur
fur Arbeit ergeben sich neue Umsatzpotentiale.

Das Leistungsangebot beinhaltet das Erstellen, Uberpriifen, Vervollstandigen und Optimieren
von Bewerbungsunterlagen (Deutsch- und englischsprachig). Diese Leistungen beinhalten
auch eine Starken- und Schwachen-Analyse sowie Zeugnisanalyse.

Zielgruppe sind Arbeitslose, Schuler, Studenten sowie Arbeitnehmer, welche sich beruflich
verdndern mochten. Bei ca. 3 Millionen Arbeitslosen ist dieser Markt riesig. Regional kann
zwischen einem regionalen Market und einem Deutschlandweiten Markt unterschieden wer-
den. Im Deutschlandweiten Markt wird der Vertrieb Uberwiegend tber das Internet betrieben,
regional kommen weitere Vertriebswege hinzu.

Bereits im ersten Jahr ist ein Umsatz von fast 39.000 Euro netto geplant. Im zweiten Jahr
steigt der Umsatz auf 75.000 Euro Umsatz und im dritten Jahr sind ca. 80.000 Euro Umsatz
geplant.

Langfristig sollen die meisten Kunden tiber Empfehlungen gewonnen und tber das Internet
gewonnen werden. Ein weiterer wichtiger Vertriebsweg ist die Ansprach von Unternehmen,
welche Stellen abbauen. Diese sollen gezielt angesprochen werden. Der schnellste und direk-
teste Weg des personlichen Kontakts ist das Telefon. Der Grunder wird sich also bei diesen
Unternehmen telefonisch und auch personlich vorstellen.

Das Unternehmen wird als Einzelunternehmen von (Ihr Name) gegriindet. Als Unterneh-
mensstandort wird (tragen Sie hier bitte die Adresse ein) gewahlt.

Der Kapitalbedarf der Existenzgrindung betragt (tragen Sie hier Ihren Kapitalbedarf ein, den
Sie im Finanzplan errechnet haben) und wird folgendermafien gedeckt:

= Eigenkapital: Hohe der Eigenmittel

» Fremdkapital: Hohe der aufgenommenen Darlehen

Der Start des Unternehmens ist am (tragen Sie hier das geplante Startdatum ein)



