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Zusammenfassung

Ich werde mich mit einem Nagelstudio selbststandig machen.

Nagelstudios sind eine neuere Erscheinung, die in den letzten Jahren immer mehr Kunden an-
zieht. Inzwischen hat sich auch die Industrie auf professionelle Produkte fur die Dienstleis-
tung eingestellt. Es gibt keinen Ausbildungsberuf des Nageldesigners. Somit kann jeder sich
in diesem Bereich selbstdandig machen. Der Trend geht aber dahin, durch verschiedene Kurse
den handwerklichen Teil dieser Téatigkeit zu erlernen und durch stédndige Fortbildung auch
neue Trends mitmachen zu kdnnen.

Inzwischen hat sich auch die Industrie auf professionelle Produkte fiir die Dienstleistung ein-
gestellt. Es gibt keinen Ausbildungsberuf des Nageldesigners. Somit kann jeder sich in die-
sem Bereich selbstdndig machen. Auch wenn es kein definiertes Berufsbild gibt, Grundvo-
raussetzung in diesem Bereich ist eine fundierte und praxisgerechte Ausbildung.

Das Leistungsangebot setzt sich aus verschiedenen Angeboten zusammen. Hierzu gehdren
Nagelmodellage, Natur-Nagelverhartung, Kunst-Nagelverlangerung, Manikire, Nageldesign
und Nagelpiercing.

Die Zielgruppe sind Mode- und Kdrperbewusste Frauen im Umkreis von ca. 20 Kilometern.
Da es einer regelmaRigen Nachbehandlung bedarf, werden in dieser Branche sehr viele Neu-
kunden zu Stammkunden.

Eine der wichtigsten Faktoren ist die Standortwahl. Das Unternehmen wird einen Standort als
Untermieter in einem Friseursalon eréffnen. Durch diese Nahe werden sowohl der Friseursa-
lon als auch das Nagelstudio von den Kunden des jeweils anderen profitieren. Der Kontakt zu
einem geeigneten Friseursalon besteht bereits. Zusatzlich werden abends und am Wochen-
ende Hausbesuche angeboten.

Bereits im ersten Jahr soll ein Umsatz in Hohe von 21.000 Euro erzielt werden. Im zweiten
Jahr steigt der Umsatz auf fast 40.000 Euro an und wird ab dem dritten Jahr bei ungeféahr
54.000 Euro pro Jahr liegen.

Das Unternehmen wird als Einzelunternehmen von (Ihr Name) gegriindet.

Der Kapitalbedarf der Existenzgriindung betragt (tragen Sie hier Ihren Kapitalbedarf ein, den
Sie im Finanzplan errechnet haben) und wird folgendermalen gedeckt:

= Eigenkapital: Hohe der Eigenmittel

» Fremdkapital: Hohe der aufgenommenen Darlehen

Der Start des Unternehmens ist am (tragen Sie hier das geplante Startdatum ein)



